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Plan de la présentation

1. Le contexte de l’étude : le pourquoi

2. L’objectif de l’étude : le quoi

3. La méthodologie de l’étude : le comment

4. Les résultats de l’étude : la partie la plus intéressante



3

Le contexte

La réglementation de la Loi 130 est entrée en vigueur en octobre 
2007. Cette nouvelle législation québécoise prévoit la mise en place 
d’un Code des pratiques de marketing.

Ces règlements exigent également une baisse de 20 % en 
moyenne du prix des médicaments génériques. 

Cette baisse est en application depuis le 1er février 2008.  

Question : Qu’est-ce que cela change pour le gouvernement 

du Québec et pour le portefeuille des Québécois ?
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L’objectif

Évaluer, sur un échantillon significatif constitué des 
30 produits les plus vendus, les économies additionnelles que 
rapportent les médicaments génériques (directes et indirectes) 

depuis le 1er février 2008.

Économies directes : Économies réalisées sur l’achat de médicaments 
génériques se vendant dorénavant à un prix plus bas.

Économies indirectes : Économies réalisées par l’achat de médicaments 
génériques (moins chers) plutôt que de leurs correspondants d’origine (plus 
chers). 
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Éléments de méthodologie : collecte et 

compilation des informations et des données

1. Identifier les 30 molécules les plus vendues au Québec sur 12 mois 
(juin 2008)

2. Compiler les informations relatives aux quantités vendues (unités) 
mensuellement.

3. Compiler les informations relatives aux coûts mensuels (montant des 
remboursements du gouvernement et de la contribution de l’usager).

4. Même chose pour les médicaments d’origine correspondants.
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Éléments de méthodologie : trois bonnes questions

• Pourquoi les 30 molécules les plus vendues ?  
• Simplicité/accessibilité

• Représentativité

• Continuité

• Pourquoi le 30 juin 2008 ? 
• Disponibilité

• Portée

• Qualité de l’estimé

• D’où viennent les données ?
• Base de données Brogan et RAMQ
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Éléments de méthodologie : traitement et 

analyse

1. Établir le prix de vente moyen pour chacun de ces médicaments 
(génériques et leurs correspondants d’origines) avant et après le 

1er février 2008.

Calcul : Coût total / unités vendues

2. Évaluer les économies directes.

Calcul : Écart des prix moyens (génériques) avant et après le 

1er février 2008 X unités vendues (génériques) depuis le 1er février 2008
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Éléments de méthodologie : traitement et 

analyse (suite)

3. Évaluer les économies indirectes additionnelles.

Calcul : Différence des prix moyens (génériques et origine) X unités 
vendues (génériques) pour chacune des périodes

4. Mesurer l’impact de la baisse généralisée des prix sur les 
économies indirectes additionnelles.

Calcul : Économies indirectes réalisées entre le 1er février 2008 et le 

30 juin 2008 – Écart entre les prix moyens (génériques) X unités vendues 
(génériques) depuis le 1er février 2008
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Premiers résultats : échantillon par rapport au 

total (ventes remboursées par la RAMQ)

Les 30 molˇcules les plus vendues reprˇsentent 
pr¸s de 30 % des ventes totales de 

mˇdicaments gˇnˇriques
(Total = 470 M$)

�chantillon : 
27,8 %

Le reste :
339,4 M$

130,6 M$ : 

les 30 plus 

vendues
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Premiers résultats : prix

1. Évolution des prix

Baisse moyenne des prix des médicaments 

(30 molécules) les plus vendus : - 19,9 %

Hausse moyenne des prix pour les médicaments 

d’origine correspondants : + 0,8 %
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Résultats d’analyses avancées

2. Économies directes générées par la baisse des prix des 

médicaments génériques sur l’échantillon de 30 molécules

Économies directes : 

1,9 M$ par mois en moyenne 

Équivalent de 23 M$ sur une base annuelle
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Résultats d’analyses avancées (suite)

3. Économies générées par l’utilisation des médicaments génériques 
comparativement aux médicaments d’origine correspondants (économies 
indirectes) sur l’échantillon de 30 molécules

Économies indirectes : 

43 % d’économies indirectes supplémentaires

5,6 M$ par mois en moyenne

Équivalent de 67,1 M$ par année 

Question : Dans quelle mesure la baisse des prix explique-t-elle 

cette hausse des économies indirectes ?
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Résultats d’analyses avancées (suite)

4. Mesure de l’impact de la baisse des prix des médicaments 
génériques sur les économies indirectes supplémentaires

86 %

Autres facteurs (expliquant le 14 % restant) :

Croissance des ventes de médicaments génériques

Hausse des prix des correspondants d’origine
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Conclusions principales

•Les médicaments liés aux 30 molécules les plus vendues (génériques) 

représentent 27,8 % du total des ventes de médicaments génériques au 

Québec.

•Les économies directes découlant de la baisse des prix depuis le 

1er février 2008 sont de 1,9 M$ en moyenne par mois, soit l’équivalent de 

plus de 23 M$ par an.

•Les économies indirectes supplémentaires découlant de la baisse des 

prix depuis le 1er février 2008 sont de 4,8 M$ par mois, l’équivalent de plus 

de 57 M$ par an.
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Autres conclusions

•En comparant les bases de données existantes (Brogan et IMS), la proportion des ventes (en $) 

de médicaments génériques remboursée par le gouvernement québécois sur le total des ventes 

de médicaments génériques s’établit à environ 60 %.

•Sur la base de cette estimation, les économies directes supplémentaires pour l’ensemble 

du système de santé québécois découlant de la baisse des prix appliquée aux 30 molécules 

les plus vendues (génériques) pourraient donc s’élever à plus de 38 M$ par an.

•Sur cette même base, les économies indirectes supplémentaires pour l’ensemble du 

système de santé québécois pourraient s’élever à plus de 95 M$ par an.


